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Аннотация
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11 класс
«Исследование условий рентабельности продовольственного магазина эконом-класса в п. Тиличеть»
Руководитель: Тисиневич Марина Олеговна, учитель истории и обществознания МБОУ «Тиличетская СОШ»
Цель: Исследовать возможность прибыльного функционирования  продовольственного магазина эконом-класса  в поселке Тиличеть.
Для осуществления поставленной цели решаются следующие задачи: 
1. Изучить литературу по теме исследования.
2. Рассчитать общие и частные затраты на открытие продуктового магазина.
3. Выявить особенности затрат для работы магазина в нашем поселке.
4. Выявить условия, при которых магазин будет приносить максимальную прибыль.
Объектом исследования являются экономические факторы, оказывающие влияние на рентабельность магазина.
Предметом исследования выступают  экономические затраты и условия функционирования магазина эконом-класса.
Материалом исследования послужили теоретические материалы и нормативные документы, регламентирующие деятельность индивидуального предпринимателя.
Гипотеза: Мы предполагаем, что при ежедневном посещении магазина более 100 человек с суммой покупки не менее 250 рублей доходность появится через 12 месяцев после открытия.
Работа состоит из введения, основной части и заключения. 
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                                          ВВЕДЕНИЕ	

Довольно много предпринимателей, считают, что самым прибыльным и стабильным бизнесом является продуктовый магазин, исходя из логики, что все любят покушать. Конечно все так, но трудностей от этого меньше не становится. Было бы здорово, если бы начинающий бизнесмен, имел хоть какое-то представление о торговле, а лучше имел опыт в продуктовой рознице.
Если в вашем распоряжении бюджет в несколько десятков миллионов рублей, то задумайтесь об открытии супермаркета: маркетологи сходятся во мнении, что будущее именно за ними. Но это будущее пока не наступило, и гастрономы, как и небольшие продуктовые магазинчики, по-прежнему востребованы.
Прежде чем узнать, как открыть магазин продуктов, следует понять одну немаловажную деталь. Поскольку в покупке продуктов заинтересован каждый (то есть абсолютно каждый) человек, то продуктовые магазины востребованы в любом месте и в любое время. Следовательно, налицо актуальность данного исследования. Нам остаётся лишь уточнить остальные вопросы, касающиеся будущего магазина. Первый из них: сколько стоит открыть продуктовый магазин и рассчитать его рентабельность.
Актуальность проекта по открытию продуктового магазина эконом-класса заключается в следующем:
решение социальных проблем; появление магазина, предназначенного для покупателей с доходами ниже среднего уровня, обеспечение их необходимыми продуктами питания, создание новых рабочих мест.
Цель: Исследовать возможность прибыльного функционирования  продовольственного магазина эконом-класса  в поселке Тиличеть.
Для осуществления поставленной цели решаются следующие задачи: 
1. Изучить литературу по теме исследования.
2. Рассчитать общие и частные затраты на открытие продуктового магазина.
3. Выявить особенности затрат для работы магазина в нашем поселке.
4. Выявить условия, при которых магазин будет приносить максимальную прибыль.
Объектом исследования являются экономические факторы, оказывающие влияние на рентабельность магазина.
Предметом исследования выступают  экономические затраты и условия функционирования магазина эконом-класса.
Материалом исследования послужили теоретические материалы и нормативные документы, регламентирующие деятельность индивидуального предпринимателя.
Гипотеза: Мы предполагаем, что при ежедневном посещении магазина более 100 человек с суммой покупки не менее 250 рублей доходность появится через 12 месяцев после открытия.
Методы исследования:
Анализ
Сравнение
Синтез
Дедукция
Прогнозирование
Ожидаемый результат: разработан бизнес-план по открытию и функционированию продовольственного магазина эконом-класса в поселке Тиличеть.

ОТКРЫТИЕ МАГАЗИНА

Налогообложение
Открывая свой продуктовый магазин, решите несколько основных вопросов, которые мы рассмотрим ниже. Прежде всего, вам нужно будет зарегистрировать юридическое лицо в форме и собрать документы для открытия магазина продуктов.
[image: продукты в супермаркете]Один из первый вопросов, на который следует найти ответ – это выбор организационно-правовой формы.
Выделяют следующие организационно-правовые формы [1]:
- Индивидуальный предприниматель (ИП)
- Полное товарищество (данная ОПФ практически не используется)
- Товарищество на вере (или - коммандитное товарищество) (данная ОПФ практически не используется)
- Общество с ограниченной ответственностью (ООО)
- Общество с дополнительной ответственностью (ОДО) (данная ОПФ практически не используется)
- Закрытое акционерное общество (ЗАО)
- Открытое акционерное общество (ОАО)
- Производственный кооператив.
Мы выбрали для себя ОПФ «Индивидуальный предприниматель» (ИП). Назовем его, например, ИП «Таежный»  Налогообложение индивидуальных предпринимателей, специализирующихся на розничной реализации товаров через торговые залы площадью не более 150 м2, а также нестационарные объекты, осуществляется по системе ЕНВД (единый налог на вмененный доход) [4]. 
В соответствии с п. 1 ст. 221 Налогового кодекса РФ индивидуальные предприниматели имеют право уменьшить налогооблагаемый доход на суммы фактически произведенных ими и документально подтвержденных расходов, непосредственно связанных с извлечением доходов (это так называемые профессиональные вычеты). Стоит подчеркнуть, что налогообложение индивидуальных предпринимателей производится только исходя из площади торговых залов, склады, административные кабинеты и прочие подсобные помещения в расчете налога не учитываются.
Таким образом, следует руководствоваться Положением о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг) и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли, утвержденным Постановлением Правительства РФ от 2 августа 1992 г. (в ред. от 31 мая 2000 г.) [5]. Об этом же говорится и в Методических рекомендациях налоговым органам о порядке применения главы 23 «Налог на доходы физических лиц» части второй Налогового кодекса Российской Федерации, утвержденных приказом МНС России от  29 ноября 2000 г. № БГ-3-08/415 [3].

Регистрация ИП 
[image: свидетельство о регистрации частного предпринимателя]Для открытия продуктового магазина понадобятся следующие документы:
· свидетельство о регистрации ИП;
· договор об аренде или документ, подтверждающий право собственности на помещение;
· заключение СЭС, санитарный паспорт;
· заключение пожарной службы;
· медицинские книжки сотрудников;
· договор о вывозе мусора;
· свидетельство, подтверждающее внесение ИП в торговый реестр;
· книга отзывов и предложений;
· книга кассира‐операциониста и прочие документы к ККМ;
· сертификаты качества на продукцию;
· информация для покупателей, в частности текст закона «О защите прав потребителей».
                                            
[image: составление бизнес плана]БИЗНЕС-ПЛАН  ПРОДОВОЛЬСТВЕННОГО МАГАЗИНА ЭКОНОМ КЛАССА
Данный бизнес-план подробным образом описывает процедуру открытия и дальнейшего развития продуктового магазина, ориентированного на потребителей с доходами ниже среднего уровня. Проще говоря,  магазин эконом-класса. Ниже представлено технико-экономическое обоснование проекта, а также ключевые моменты, которые необходимо знать начинающему предпринимателю. Данный бизнес-план может быть использован в качестве учебного или наглядного пособия, а также для презентации возможному инвестору.
	Срок окупаемости проекта
	24 месяца

	Общие вложения в проект
	1 466 000 руб.

	Средний размер выручки (за месяц)
	750000 руб.

	Средний размер чистой прибыли (за месяц)
	150000 руб.



Цель бизнес-плана: определить объем денежных средств и эффективность их вложения в открытие продуктового магазина эконом-класса. В качестве места расположения выберем п. Тиличеть с населением 600 человек.
Миссия проекта
Миссия проекта по открытию продуктового магазина эконом-класса заключается в следующем:
· решение социальных проблем; появление магазина, предназначенного для покупателей с доходами ниже среднего уровня, обеспечение их необходимыми продуктами питания
· создание новых рабочих мест
	Вид деятельности
	Торговля продуктами питания в розницу

	Месторасположение
	Отдельное здание. Расположено в центре поселка

	Местонахождение
	п. Тиличеть (население 600 человек)

	Площадь объекта
	200м2– общая. Из них 100 м2 - торговая

	Тип собственности
	Аренда помещения

	Режим работы объекта
	9.00– 22.00

	Реализуемый товар
	Продукты питания, бытовая химия

	Формат торговой точки
	Магазин розничной торговли

	Представленный ассортимент товаров
	Продукты питания, свежие овощи, напитки (безалкогольные), бытовая химия, товары для дома



Некоторые организационные моменты ведения предпринимательской деятельности
Для возможности ведения предпринимательской деятельности в первую очередь необходимо создание юридического лица по форме ИП. 
Расчет комплексных затрат на открытие магазина:
	Наименование статьи
	Объем затрат

	Регистрация в налоговых органах, согласование с Роспотребнадзором и Госпожнадзором, энергонадзором.
	28 000

	Аренда помещения (4 месяца до открытия)
	3000

	Подготовка территории, на которой будет расположен магазин
	20 000

	Приобретение и установка системы кондиционирования, пожарной сигнализации, электросчетчиков
	50 000

	Приобретение специализированного автотранспорта с холодильным оборудованием
	450000

	Закупка необходимого торгового оборудования (3 морозильных ларя, холодильная витрина, 2 витринных холодильника, весы, прилавки, кассовый аппарат)  
	150 000

	Создание товарного запаса
	500 000

	Финансирование текущих затрат до выхода предприятия на окупаемость
	70 000

	Прочие расходы ((оплата кредитных обязательств 4 мес*35000), проезд, командировочные расходы и т.д.)
	195 000

	ИТОГО
	1 466 000

	
	


Как видно, из представленной выше таблицы, общие расходы на открытие продуктового магазина составят около 1,5 млн. рублей. При этом, максимальные затраты потребуются на обеспечение товарного запаса.
Этапы подготовки к открытию магазина
	 
	Март
2015
	Апрель 2015
	Май
2015
	Июнь 2015

	Регистрация в налоговых органах
	***
	
	
	

	Выбор места расположения будущего магазина
	***
	
	
	

	
	
	
	
	

	Заключение договора аренды на земельный участок, на здание
	***
	
	
	

	Согласование с Роспотребнадзором и Госпожнадзором
	
	***
	***
	

	Закупка необходимого торгового оборудования (витрины, холодильники стеллажи, прилавки, кассовые аппараты)
	
	
	***
	

	Приобретение и установка кондиционеров, пожарной сигнализации и системы видеонаблюдения
	
	
	***
	

	Заключение договоров с поставщиками, ЧОП и коммунальными службами
	
	
	***
	

	Набор персонала
	
	
	***
	

	Создание товарного запаса
	
	
	***
	

	Открытие магазина
	
	
	
	***



Согласно представленной таблице, временной промежуток от запуска проекта до открытия магазина составляет три месяца. В течение этого срока финансирование проекта осуществляется за счет средств собственника. Он же выполняет контроль за ходом всех этапов подготовки к запуску. 
Примечание: Мы не будем останавливаться на подробном рассмотрении всех пунктов подготовительного этапа, сделаем лишь несколько акцентов.
Место расположения магазина лучше выбрать в центре поселка, дата постройки примерно 1980-х гг. 
Договор на аренду земли для магазина заключаем на год. Если бизнес будет прибыльным, его можно будет продлить на более длительный срок.
Обязательно заключаем договор с банком на открытие счета, чтобы не было проблем с хранением денежных средств, безналичным расчетом с организациями.
Набор персонала
Сразу стоит отметить, что в связи с длительным режимом работы магазина, потребуется две смены продавцов, дабы не нарушать трудовое законодательство. Предполагается, что каждая смена будет работать по две недели. После окончания смены – обязательное проведение инвентаризации. 
	Категория работника
	Количество
	Оклад
	Итого

	Продавцы
	2
	10000
	20 000

	Сторож 
	2
	6000
	12000

	ИТОГО
	6
	 
	32000

	Социальные отчисления
	 
	 
	9600

	Общая сумма расходов
	 
	 
	41600



Примечание: Чтобы повысить качество обслуживания посетителей и избежать случаев воровства среди персонала, предполагается введение системы премий за выполнение объемов продаж.
Налогообложение
Мы также не будем останавливаться на сравнительных характеристиках различных систем налогообложения. Отметим лишь, что ведение предпринимательской деятельности по розничной продаже продуктов питания подходит под льготный режим налогообложения. Наиболее выгодным в данном случае будет Единый налог на вмененный доход (ЕНВД). Его выплата производится ежеквартально. Уплата единого налога производится не позднее 25-го числа первого месяца следующего налогового периода в бюджеты бюджетной системы РФ по месту постановки на учет в налоговом органе в качестве налогоплательщика ЕНВД. Кроме ЕНВД необходимо производить отчисления в Пенсионный фонд России (ПФР), Фонд социального страхования и Фонд медицинского страхования. В общей сложности, размер отчислений составит 30% от оплаты труда.
Расчет ЕНВД: ЕНВД= (Налоговая база*ставку налога) – страховые взносы. 
= 15 % от величины вмененного дохода
Налоговая база — это величина вмененного дохода. Налоговая база = вмененный доход= доходность*физический показатель.
базовая доходность корректируется в соответствии с коэффициентом-дефлятором (К1) и корректирующим коэффициентом (К2, ст. 346.27 НК РФ) [3]. Коэффициент установлен    в размере 0,15 [6].
Обязанность ведения бухгалтерского учета юридических лиц, отсутствует у индивидуальных предпринимателей [2].
План развития торгового предприятия до 2018 года
Открытие продуктового магазина запланировано на начало июня. Это обусловлено тем, что с наступлением летнего сезона в продуктовых магазинах наблюдается некоторое увеличение выручки за счет повышенного спроса на безалкогольные напитки. К началу четвертого месяца работы магазина ожидается выход на безубыточный уровень. Чтобы этого достичь, необходимо, чтобы магазин посещало ежедневно не менее 100 человек, средний чек при этом должен составить не менее 250 рублей.
Отметим, что выручка от продажи продуктов питания, которая является нашим основным источником дохода, носит сезонный характер. Кроме летнего периода, значительное увеличение выручки происходит в преддверие новогодних праздников. В январе каждого года уровень продаж, наоборот, снижается. Начиная с 2016 года, в связи с инфляцией, рост выручки будет расти ежегодно на 5%.


Далее рассмотрим расходную часть деятельности продуктового магазина эконом-класса. Она состоит из двух частей: себестоимость продукции и общие расходы
Себестоимость продукции – это стоимость реализуемых товаров, исходя из закупочной цены у поставщиков. К себестоимости будет прибавляться магазинная наценка. Она выглядит следующим образом:
· Продукты питания. Наценка – 10-20% (средняя –15%)
· Фрукты и овощи. Наценка – 20-30% (средняя – 25%)
· Бытовая химия. Наценка – 15-25% (средняя – 20%)
· Напитки. Наценка – 20-30% (средняя – 25%)
Общая средневзвешенная наценка, исходя из всех категорий товаров, составит 20%.
Общие расходы включают в себя:
· Аренда земельного участка
· Коммунальные расходы (оплата электричества, водоснабжения, отопления, вывоза мусора)
· Административные расходы (телефонная связь, интернет, банковское обслуживание, канцелярские товары)
· ФОТ (зарплата +отчисления)
· Доставка товара
· Расходы на охрану
· Прочие (бухгалтерские расходы, мелкий ремонт).




Как видно на следующей диаграмме, большинство средств – 85% – идет на повторную закупку товаров. 14% - на содержание магазина. Прибыль в первые шесть месяцев отсутствует в связи с погашением кредита. Это связано в первую очередь с тем, что:
· наш магазин ориентирован на покупателей с доходом ниже среднего, следовательно, наценка на реализуемые товары – минимальная;
· вследствие удаленности поселка и отсутствием благоустроенных дорог возрастают расходы на доставку товаров.


Выход на прибыльность в данной ситуации будет достигаться за счет увеличения числа покупателей и как, следствия товарооборота.
График выхода магазина на самоокупаемость
Как уже описывалось выше, подготовительный этап, предшествующий открытию магазина, продолжается три месяца. Но в течение этого срока необходимо платить за аренду земельного участка. Однако расчеты показывают, что магазин выйдет на самоокупаемость уже в первый месяц работы.
Примерные финансово-экономические показатели на 2015-2018 гг.
	 
	2015 год
	2016 год
	2017 год
	2018 год

	Среднемесячная выручка, в тыс. руб
	130
	150
	150
	150

	Себестоимость, в тыс. руб
	104
	80
	75
	68

	Валовая прибыль, в рублях
	26
	70
	75
	82

	Общие расходы, в рублях, в среднем за месяц
	55
	58
	60
	64

	Чистая прибыль, за месяц, в рублях
	0
	80
	112
	128

	Товарные запасы в ценах закупа, в рублях (в среднем за год).
	762
	863
	682
	983

	Рентабельность
	2%
	5%
	7%
	7%



Расчет окупаемости продовольственного магазина
Начало проекта: Март 2015 г.
Открытие магазина: Июнь 2015 г.
Выход на оперативную безубыточность: Август 2016 г.
Выход на прогнозируемый объем выручки: Февраль 2016 г.
Дата окупаемости проекта: Февраль 2017 г.
Срок окупаемости проекта: 2 года
Доходность инвестиций – 45%

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

Расчеты  показывают, что уже через полгода после открытия грамотно организованный магазин стягивает на себя большую часть клиентов и становится ведущим среди всех близлежащих магазинов. Кроме того, убыточные гастрономы закрываются, и тогда у нас, при наличии достаточного капитала, есть возможность выкупить освободившуюся торговую площадь, чтобы расширить собственную торговлю.
По результатам проведенных исследований мы можем сделать следующие выводы:
1) При расчете комплексных затрат мы выделили общие и частные затраты. Таким образом, учитывая географическое положение нашего поселка, повышаются частные затраты на доставку, и соотношение общих и частных затрат становится 70 : 30.
2) Особенности затрат для работы магазина в нашем поселке заключаются в следующем:
а) в связи с отдаленностью и отсутствием качественных автодорог затраты на доставку возрастают на 15-20%;
3) Для того, чтобы магазин приносил максимальную прибыль в условиях  ограниченности покупательской способности населения, необходимо чтобы  магазин посещали ежедневно не менее 100 человек, средний чек при этом должен составить не менее 250 рублей. Выход на прибыльность в данной ситуации будет достигаться за счет увеличения числа покупателей и как, следствия товарооборота.
Практическая направленность данного проекта заключается в том, что данный бизнес-план может быть использован в качестве учебного или наглядного пособия, а также для презентации возможному инвестору.
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Приложение
Экономический расчет затрат и доходности магазина по месяцам
	Наименование расходов
	2015 год
	2016 год

	
	июнь
	июль
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь
	декабрь
	январь
	февраль
	март
	апрель
	май
	июнь
	июль

	закупка товара
	500,00
	510,00
	400,00
	500,00
	400,00
	300,00
	900,00
	300,00
	600,00
	750,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00

	% от продажи на закупку товара
	 
	0,85
	0,50
	0,50
	0,40
	0,30
	0,60
	0,20
	0,40
	0,50
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40

	возможная продажа
	600,00
	912,00
	992,00
	1092,00
	1072,00
	932,00
	1512,00
	1122,00
	1092,00
	1242,00
	1212,00
	1182,00
	1152,00
	1122,00

	макс покупательская способность
	300,00
	400,00
	500,00
	500,00
	500,00
	500,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	остаток товара на конец текущего месяца
	300,00
	512,00
	492,00
	592,00
	572,00
	432,00
	762,00
	372,00
	342,00
	492,00
	462,00
	432,00
	402,00
	372,00

	выручка
	300,00
	400,00
	500,00
	500,00
	500,00
	500,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	затраты на товар
	-200,00
	2,00
	92,00
	92,00
	172,00
	132,00
	-138,00
	72,00
	-258,00
	-258,00
	-138,00
	-168,00
	-198,00
	-228,00

	расходы
	168,40
	170,08
	171,78
	173,50
	175,24
	176,99
	178,76
	180,55
	182,35
	184,18
	186,02
	187,88
	189,76
	191,65

	прибыль
	-123,40
	226,52
	325,72
	324,00
	322,76
	321,51
	566,74
	567,95
	564,65
	562,07
	560,98
	559,12
	557,24
	555,35

	оплата кредита
	 
	203,86
	293,14
	291,60
	290,49
	289,36
	510,07
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	остаток наличных средств
	 
	22,65
	32,57
	32,40
	32,28
	32,15
	56,67
	567,95
	564,65
	562,07
	560,98
	559,12
	557,24
	555,35










Продолжение таблицы:
	
	2016 год
	2017 год

	
	июль
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь
	декабрь
	январь
	февраль
	март
	апрель
	май
	июнь
	июль

	закупка товара
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	750,00
	750,00
	450,00
	600,00
	750,00
	600,00

	% от продажи на закупку товара
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,50
	0,50
	0,30
	0,40
	0,50
	0,40

	возможная продажа
	1122,00
	1092,00
	1062,00
	1032,00
	1002,00
	972,00
	942,00
	1092,00
	1242,00
	1032,00
	1002,00
	1152,00
	1122,00

	макс покупательская способность
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	остаток товара на конец текущего месяца
	372,00
	342,00
	312,00
	282,00
	252,00
	222,00
	192,00
	342,00
	492,00
	282,00
	252,00
	402,00
	372,00

	выручка
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	затраты на товар
	-228,00
	-258,00
	-288,00
	-318,00
	-348,00
	-378,00
	-408,00
	-408,00
	-258,00
	-168,00
	-348,00
	-348,00
	-228,00

	расходы
	191,65
	193,57
	195,51
	197,46
	199,44
	201,43
	203,45
	205,48
	207,53
	209,61
	211,71
	213,82
	215,96

	прибыль
	555,35
	553,43
	551,49
	549,54
	547,56
	545,57
	543,55
	540,77
	538,72
	538,14
	535,29
	532,43
	531,04

	оплата кредита
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	остаток наличных средств
	555,35
	553,43
	551,49
	549,54
	547,56
	545,57
	543,55
	540,77
	538,72
	538,14
	535,29
	532,43
	531,04












Продолжение таблицы:
	
	2017 год
	2018 год

	
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь
	декабрь
	январь
	февраль
	март
	апрель
	май
	июнь
	июль
	август

	закупка товара
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	900,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00

	% от продажи на закупку товара
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,60
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40

	возможная продажа
	1092,00
	1062,00
	1032,00
	1002,00
	1332,00
	1302,00
	1272,00
	1242,00
	1212,00
	1182,00
	1152,00
	1122,00
	1092,00

	макс покупательская способность
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	остаток товара на конец текущего месяца
	342,00
	312,00
	282,00
	252,00
	582,00
	552,00
	522,00
	492,00
	462,00
	432,00
	402,00
	372,00
	342,00

	выручка
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	затраты на товар
	-258,00
	-288,00
	-318,00
	-348,00
	-318,00
	-48,00
	-78,00
	-108,00
	-138,00
	-168,00
	-198,00
	-228,00
	-258,00

	расходы
	218,12
	220,30
	222,51
	224,73
	226,98
	229,25
	231,54
	233,86
	236,19
	238,56
	240,94
	243,35
	245,78

	прибыль
	528,88
	526,70
	524,49
	522,27
	518,52
	517,75
	515,46
	513,14
	510,81
	508,44
	506,06
	503,65
	501,22

	оплата кредита
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	остаток наличных средств
	528,88
	526,70
	524,49
	522,27
	518,52
	517,75
	515,46
	513,14
	510,81
	508,44
	506,06
	503,65
	501,22











[bookmark: _GoBack]Продолжение таблицы:
	
	2018 год

	
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь

	закупка товара
	600,00
	600,00
	600,00
	600,00

	% от продажи на закупку товара
	0,40
	0,40
	0,40
	0,40

	возможная продажа
	1092,00
	1062,00
	1032,00
	1002,00

	макс покупательская способность
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	остаток товара на конец текущего месяца
	342,00
	312,00
	282,00
	252,00

	выручка
	750,00
	750,00
	750,00
	750,00

	затраты на товар
	-258,00
	-288,00
	-318,00
	-348,00

	расходы
	218,12
	220,30
	222,51
	224,73

	прибыль
	528,88
	526,70
	524,49
	522,27

	оплата кредита
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	остаток наличных средств
	528,88
	526,70
	524,49
	522,27
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